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Programma

Waar liggen je kansen op LinkedIn?1.
Hoe verzilver je deze kansen?2.
Hoe breid je kwalitatief je netwerk uit?3.
Hoe genereer je meer exposure?4.
Hoe genereer je meer leads en business?5.
De juiste inzet van ChatGPT6.



Wie ben ik?





Marc Steentjes MFP

1994 - 2001 | Financieel adviseur (loondienst) 

2001 - 2008 | DGA | Huys en Rendement B.V.
Financieel advieskantoor

  2008 -  2014 | DGA | Your Financials B.V.
Franchiseketen financiële planning

2014 - 2017 | Directeur | SolarNRG B.V.
Duurzame energieoplossingen

2017 - 2022 | DGA | 365 Business Support B.V.
Marketingadvieskantoor | LinkedIn trainingen & consultancy

2022 - heden | DGA | Your Business Services B.V.
Businessdevelopment

LinkedIn trainingen & consultancy
Implementatie & ontwikkeling van ChatGPT tools



E-learning | App | Platform

Stuur mij een connectieverzoek en je ontvangt 6 maanden kosteloos toegang!









Premiumpakketten

https://www.linkedin.com/premium/products



Welk premium pakket past bij jou?

https://www.linkedin.com/premium/products

https://www.linkedin.com/premium/products


1 miljard accounts | 200 landen



Hoeveel mensen in Nederland hebben een LinkedIn account?



Bron: Fingerspitz

Circa 10 miljoen Nederlanders hebben een LinkedIn account.



Dagelijks zijn er circa 1,2 miljoen Nederlanders actief op het LinkedIn platform.

Bron: Fingerspitz



Hoeveel procent van deze 1,2 miljoen mensen die
actief zijn op LinkedIn plaatst er regelmatig een post?



Slechts 2 procent...
En daar liggen jullie kansen!!



Hoe verzilver je deze kansen?



Optimaliseer je LinkedIn profiel



Foto | Header | Kopregel

















STAP 3

Complementeer je contactgegevens













STAP 4

Kwalitatief uitbreiden van je netwerk



Wat is het belang van meer connecties?

met meer connecties kan je meer zakelijke kansen creëren

met meer connecties kan je meer kennis opdoen

je kunt mensen zowel online als offline leren kennen

met een groter netwerk creëer je meer bereik
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Voordelen van een groot LinkedIn netwerk

je hebt elkaars contactgegevens

je kunt elkaar berichten versturen

jouw bericht komt op zijn of haar tijdlijn

je krijgt een groter tweedegraads netwerk
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1e graads

2e graads

3e graads



Hoe kun je jouw LinkedIn netwerk kwalitatief uitbreiden?



Hoe? 

Maak een lijst met standaard kenmerken van klanten:

Stap 1: Bepaal jouw ideale doelgroep

locatie

bedrijfstak

profieltaal

functietitel



Stel je wilt in contact komen met
'commercieel directeuren' in de regio Rotterdam.



Stap 2 : Open LinkedIn Advanced Search



 Stap 3: type ‘commercieel directeur' in de zoekbalk



 Stap 4: kies voor ‘Personen’



 Stap 5: kies voor ‘Connecties’ en voor ‘2e’ graads connecties



Resultaten ‘Directeur | Rotterdam’



Hoe kom je in contact met jouw doelgroep?



Bekijk bijvoorbeeld iedere dag 10 profielen van jouw doelgroep



Houd de control toets (Windows) of
de Command toets (Mac) ingedrukt en klik op de profielfoto!



De LinkedIn profielen worden in je browser geopend.
Klik nu stuk voor stuk de LinkedIn profielen aan om ze te openen.



Nadat de profielen zijn geopend, wacht je 24 uur. Daarna...



Bekijk wie van deze doelgroep jouw profiel heeft teruggekeken.



Bekijk wie van deze doelgroep jouw profiel heeft teruggekeken (2).
Let op! Bij een gratis account kun je 5 profielen terugkijken!





TIP:  Stuur altijd een persoonlijke uitnodiging!





80% accepteert deze uitnodiging!



Wie kent de BEL in LinkedIn?



Ga mensen VOLGEN met wie je in contact wilt komen



Je opent het LinkedIn profiel









Klik op de bel





En... alle posts van Ton verschijnen in jouw tijdlijn



Vervolgens kun je op de posts reageren om met Ton in contact te komen!



Exposure en leadgeneratie



Wie kent de Social Selling Index (SSI)?



Al jouw activiteiten op LinkedIn worden gemonitord

















Hoge SSI-score betekent meer bereik (reach).

>90 

75 - 90

60 - 75 

45 - 60

30 - 45

SSI-score Bereik
 150% t.o.v. het gemiddelde

125% t.o.v. het gemiddelde 

100% t.o.v. het gemiddelde

75% t.o.v. het gemiddelde

50% t.o.v. het gemiddelde



Log in bij LinkedIn
--> Type in je browser https://www.linkedin.com/sales/ssi

Check jouw SSI



Exposure | Leadgeneratie



Wie kent de Know | Like | Trust factor?





KNOW- Fase
Accepteren connectieverzoek



 LIKE - Fase
Delen interessante content



 TRUST - Fase

Doordat je interessante
content deelt, bouw je

aan vertrouwen en zit je
tegen de koop aan. 



Doordat je kennis gaat delen, gaan mensen jou

kennen en vertrouwen én zien als een expert.



Wie deelt er interessante informatie op LinkedIn?



LinkedIn Algoritme





Beste tijd om te posten op Linkedin



Bron: Coosto



Maar... wat kan ik dan posten op LinkedIn?



Mensen zijn gek op e-books, checklist enz.







Een simpele poll bereikt zo maar 10.000 mensen





Contentgeneratie



Zet ChatGPT in voor een contentkalender

Type deze prompt in ChatGPT





















Leadgeneratie



Zet ChatGPT in voor leadgeneratie

Type deze prompt in ChatGPT











50% Korting = SEH2025

Wil jij alles uit ChatGPT halen?

https://yourbusinessservices.nl/chatgpt-experience-ondernemers/





Bedankt voor jullie aandacht!

Vragen?


